Ata de reunião – 01/11/2008
Definição do valor do sistema a ser vendido
	Foi feita uma visita ao cliente semana passada a fim de estabelecer um preço para a venda do sistema. Não houve um consenso no dia e foi definido que o gerente mandaria posteriormente um e-mail com orçamento final do projeto após ter uma reunião com o grupo do projeto. A reunião foi feita e foi discutida a viabilidade do projeto com um orçamento reduzido. Chegou-se a conclusão de tentar vender o software para outras clínicas a fim de compensar o custo do projeto uma vez que o cliente comparava o valor do sistema a um software de prateleira. O e-mail foi enviado e agora a resposta é aguardada.
Próxima reunião ainda indefinida e será marcada de acordo com a necessidade, caso haja algum problema quanto ao desenvolvimento.
